
 
 
 
 
 

 
 
 
 

 
 

Zur Unterstützung unseres Teams am Standort Tübingen.
 
 
Ihre Aufgaben: 

• Sie übernehmen die aktive Beratung, Betreuung und Weiterentwicklung von Bestandskunden  
  sowie von Neukunden. 
• Sie erkennen die Anforderungen und Wünsche unserer Kunden, erarbeiten maßgeschneiderte Angebote 
  und führen die Vertragsverhandlungen zum Erfolg. 
• Sie betreuen große Projekte vom Angebotsstadium bis zum erfolgreichen Abschluss. 
• Sie tragen Account- und Umsatzverantwortung für Ihren Kundenbereich. 

 
 
Ihr Profil: 

• Sie haben ein Studium oder eine kaufmännische Ausbildung und verfügen  
  idealerweise über Erfahrung im Direktvertrieb. 
• Sie besitzen sehr gute Hardwarekenntnisse mit einer hohen Affinität zur Server- und Storagewelt  
  und kennen den IT-Markt. 
• Sie sind sehr kommunikationsstark und haben Spaß im Umgang mit Kunden. 
• Sie haben ein sicheres, freundliches Auftreten, eine hohe Eigenmotivation sowie den unbedingten Willen 
  zum Erfolg. 
• Sie gehen Aufgaben analytisch und zielorientiert an, arbeiten selbständig und trotzdem teamorientiert. 

 
 
Wir bieten Ihnen: 

• Eine gezielte Einarbeitung und eine herausfordernde Tätigkeit mit einem eigenen Veranwortungsbereich. 
• Ein modernes Arbeitsumfeld in einem jungen Team sowie spannende Entwicklungsmöglichkeiten bei 
  einem soliden Unternehmen. 
• Eine erfolgsorientierte Vergütung, attraktive Sozialleistungen sowie die Möglichkeit zur Weiterbildung. 

 
 
Wenn Sie Fragen haben oder weitere Informationen wünschen, stehen wir Ihnen gerne persönlich zur Verfügung. 
 
 
Ihre vollständige Bewerbung senden Sie uns bitte unter Angabe Ihres möglichen Eintrittstermins sowie Ihrer 
Gehaltsvorstellung an: 
 
 
transtec AG    Daniel Speidel 
Personalabteilung   07071/703-154  
Waldhörnlestrasse 18   jobs@transtec.de 
72072 Tübingen    www.transtec.de 
 
 
 

Commercial sédentaire (H/F) 


